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WYJAŚNIENIE  nr 2 

 

 

Dotyczy: Przetarg na wydzierżawienie powierzchni użytkowej  Szpitala  pod prowadzenie  

działalności  gospodarczej  (pow.:  15,60m2, 16,57m2)  oraz  dzierżawę powierzchni pod 3 

automaty vendingowe  - numer U-2/P/25 
 
 

Pytania: 
 

Pytanie 1) Pytane dotyczy Zadania nr. W Specyfikacji jest wpisane urządzenie do serwowania 

gorących i zimnych napoi. Na ta chwilę stoi tam urządzenie do ciepłych napojów. W zasadzie 

niespotykane są  urządzenia które jednocześnie mogą wydawać ciepłe i zimne napoje i są one 

ekonomicznie nieuzasadnione bo jednocześnie mają podgrzewać i chłodzić. Rozumiem, że 

chodzi o ciepłe napoje. 

 

Pytanie 2) Pytanie o prowizję od sprzedaży. Na jakiej podstawie jest ona ustalana? Czego 

Państwo oczekują od nas w tym temacie? 

 

Pytanie 3) Od jakiej wartości jest ustalana prowizja kwot netto czy brutto? Różne produkty mają 

różne stawki podatku. 

 

Pytanie 4) Pytanie jaką sprzedaż generują obecnie funkcjonujące urządzenia? Państwo posiadają 

taką wiedzę bo naliczają od niej prowizję. 

 

Pytanie 5) Czego ma dotyczyć oświadczenie dotyczące odpadów komunalnych? Nasze 

urządzenia same w sobie nie generują takich odpadów. 

 

Pytanie 6) Czy wygląd, wiek itd urządzeń są dla Państwa bez znaczenia? Pytam ponieważ 

jedynym kryterium jest oferowana cena. Logicznym efektem będą może i sprawne ale stare, 

brzydkie i tanie urządzenia. W załączeniu kilka zdjęć naszych urządzeń. Bardzo nam zależy aby 

nasze urządzenia stanowiły wartość dodaną do obiektów w których stoją. 

 

Odpowiedzi: 

 

1.W zadaniu nr 4 Wydzierżawiający wymaga automatu do ciepłych napoi.  

2.Zgodnie ze Specyfikacją Warunków Przetargu prowizja od sprzedaży produktów oferowanych       

   w automacie nie może być mniejsza niż 10%: dotyczy Zadania nr 3, Zadania nr 4  

   i Zadania nr 5. 
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3.Wysokość prowizji ustalana jest od sprzedaży netto.  

4.Sprzedaż generowana jest w zależności od liczy osób hospitalizowanych i odwiedzających     

   Szpital.  

5.Na pytanie 5 odpowiedzi udzielono w Wyjaśnieniu nr 1. 

6.Urządzenie powinno spełniać swoje przeznaczenie, być sprawne, funkcjonalne  

   oraz dostosowane do warunków panujących w Szpitalu.  
 

 


